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| IM GESPRACH.

DR. GUIDO DETTE VON PROMONT AM AG ERLAUTERT MICHAEL
LEIS DIE ANLAGESTRATEGIE DES PROMONT - EUROPA 130/30.

Michael Leis: Der Promont — Europa 130/30 kann zu 30% Aktien short gehen.
Warum ist dieser Ansatz sinnvoll und wie setzen Sie diesen um?

Dr. Guido Dette: Durch den 130/30-Ansatz wird die Flexibilitat des Mana-
gers erhoht, da er den unterschiedlichen Marktphasen und Unternehmens-
meldungen gerechter werden kann. Insbesondere konnen durch das Shorten
negative Meldungen in positive Performance umgesetzt werden. Somit er-
schlieBt die 130/30-Strategie dem Investor neue langfristige Diversifikations-
potentiale und eine hohere Renditechance.

Michael Leis: Im August dieses Jahres haben Sie eine starke Performance
vorgelegt. Sie waren unter iiber 2.000 Europaaktienfonds an neunter Stelle.
Welche Faktoren waren fiir dieses Resultat entscheidend?

Dr. Guido Dette: Unser aktiver Managementansatz bei gleichzeitig hoher Fle-
xibilitat in den Anlageentscheidungen fiihrte zu diesem Ergebnis. Nach einer
fundamentalen und charttechnischen Analyse vervollstandigen wir diese als

Experten fiir Behavioral Finance durch Erkenntnisse der Borsenpsychologie.

Hierdurch findet die entscheidende Bewertung statt, denn um die
Borse zu lesen, muss das Verhalten der Investoren analysiert werden;
hier stoRen die herkommlichen quantitativen Modelle an ihre Grenzen.
Frei nach der Devise von Isaac Newton: »lch kann zwar die Bahn der
Gestirne auf Zentimeter und Sekunde berechnen, aber nicht, wohin
eine verriuckte Menge einen Borsenkurs treiben kann.«

Michael Leis: Promont legte das Programm »Vermoégen 3.0« auf.
Was verbirgt sich dahinter?

Dr. Guido Dette: Vermogen 3.0 ist eine in Flexibilitat und Transparenz
nie dagewesene Form des Vermogensaufbaus und der Altersvorsorge.
Der Vermaogensaufbau erfolgt tiber einen Ansparplan. Die Sparraten
sind absolut flexibel. Die Aktienquote wird nach dem Konzept »100 mi-
nus Lebensalter« gesteuert. Investiert wird das Kapital in den Promont
Europa Fonds und in eine verzinsliche Anlage, wo die Zinsangebote
von Cortal Consors zum Einsatz kommen konnen. Mit Vermogen 3.1
bieten wir ein weiteres Instrument des Vermdgensaufbaus.

Fir mehr Infos: www.promont.de.
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Der Fonds im Uberblick:
Promont — Europa 130/30

WKN

Ausgabegebiihr reguldr

Cortal Consors Discount

Cortal Consors Preis

Verwaltungsvergiitung p.a.

Total Expense Ratio p.a.

Bestandsprovisionssatz

Cortal Consors p.a.
Mindestanlage
Fondswahrung
Anlageschwerpunkt

Auflagedatum

Fondsvolumen in Mio. EUR

Ertragsverwendung

sparplanfahig bei Cortal Consors

Stand: 30.09.2012
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https://www.cortalconsors.de/ProfessionalPartners/Home
https://cpms.cortalconsors.de
https://www.cortalconsors.de/ProfessionalPartners/Produkte/Wertpapiere
mailto:professionalpartners@cortalconsors.de?subject=Cortal Consors Professional Partners Produkt News - Ausgabe November 2012&body=Sehr geehrtes Professional Partners-Team,
mailto:BITTE EMAIL-ADRESSE HIER EINGEBEN?subject=Cortal Consors Professional Partners - Empfehlung - Ausgabe November 2012&body=Guten Tag,%0A%0Aheute habe ich die Produkt News von Cortal Consors erhalten.%0A%0ADie darin enthaltenen Informationen k�nnten auch f�r Sie interessant sein.%0A%0AFolgen Sie einfach diesem Link und lesen Sie selbst:%0A%0Ahttps://www.cortalconsors.de/euroWebDe/servlets/embeddedSourcesServlet%3FcontentType=pdf%26contentExtId=denps61840691%26iframe=yes %0A%0A(Falls der LINK nicht klickbar ist, kopieren Sie bitte den LINK und f�gen ihn in die Adressleiste Ihres Browsers ein.)%0A%0AViel Spa� beim Lesen.
http://www.youtube.com/watch?v=2xtaRDB-lGA
https://www.xing.com/companies/professionalpartners/updates
mailto:guido.dette@promontam.de?subject=Cortal Consors Professional Partners Produkt News - Ausgabe November 2012&body=Sehr geehrter Herr Dette,
http://www.promontam.de/promontam_net/vermoegen_30.aspx
https://www.cortalconsors.de/ProfessionalPartners/Kurse-Maerkte/Fonds/Kurs-Snapshot/snapshotoverview/LU0390424108-PROMONT---EUROPA-130-30?exchange=@DE
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